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Analisis

Ceuta y Melilla,
alternativa a Gibraltar

Ofrecen numerosos incentivos fiscales para que las
empresas del juego online localicen alli su actividad

Bernardo Gomez Abogado asociado del drea de derecho fiscal de Broseta

I pasado 4 de mar-
z0 entré en vigor el
Acuerdo Interna-
cional en materia de
fiscalidad y protec-
cién de los intereses
financieros entre Es-
pana y Reino Unido
en relacion con Gibraltar. Las princi-
pales medidas adoptadas bajo este
documento afectan directamente a las
reglas para resolver los conflictos de
residencia fiscal, evitar la utilizacién
de sociedades sujetas al régimen fiscal
de Gibraltar por residentes fiscales en
Espafay larealizacién de actividades
econdmicas en nuestro pais.

Asimismo, establece que las perso-
nas juridicas constituidas y gestiona-
das en Gibraltar tendran residencia
fiscal en Espana cuando establezcan
una relacién significativa con este
pais, determinada por varios aspectos
como: lalocalizacién de la mayoria de
sus activos, la obtencién de la mayor
parte de sus ingresos, o bien que socios
o directivos sean residentes fiscales en
Espana. Es importante senalar que, en
cualquier caso, las personas fisicas o
juridicas que se trasladen a Gibraltar
apartir de la fecha de entrada en vigor
del Acuerdo seguiran manteniendo su
residencia fiscal exclusiva en Espana.

En definitiva, parece razonable
afirmar que la inversién nacional en
Gibraltar atendera con cautela a la
ejecucion de las medidas fiscales y
administrativas incluidas en el referido
Acuerdo. Destaca aqui el negocio onli-
ne ya que, en la practica, numerosas
empresas y operadores de la industria
deljuego y de la banca digital que plan-
teaban iniciar o trasladar en adelante
su negocio a territorio gibraltareno
podrian buscar otras alternativas en
territorio espanol que, a diferencia
de Gibraltar, ofrezcan un marco nor-
mativo favorable que no suponga una
barrera de entrada en el sector.

Es aqui donde destacan las Ciuda-
des Auténomas de Ceuta y Melilla, que,
formando parte del territorio nacional,
ofrecen una alternativa real para el
desarrollo de negocios con un régimen
fiscal comparativamente ventajoso y
eficiente. Por ejemplo, si centramos
nuestros analisis en aquellas empresas
que operan en el sector del juego onli-
ne, tanto Ceuta como Melilla ofrecen
numerosos incentivos para localizar
esta actividad en su territorio.

Entre ellos destacan: (i) tributa-
cién reducida al 10% en el impuesto
sobre actividades de juego, lo que
supone reducir a la mitad el tipo ge-
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neral del 20% que aplica actualmente
en el resto del territorio nacional; (ii)
bonificacién del 50% en el impuesto
sobre sociedades, lo que se tradu-
ce en un tipo impositivo efectivo del
12,5% frente al tipo general del 25%;
(iii) en cuanto a imposicién indirecta,
no aplica el impuesto sobre el valor
anadido al tipo general del 21%, sino
el impuesto sobre la produccion, los
servicios y laimportacion, que apenas
llega a un 0,5%.

Estos incentivos que acabamos de
mencionar son incluso méas atracti-
vos que los establecidos en territorios
que histéricamente han sido elegidos

Las ventajas

son incluso

mas atractivas
que las que
ofertan territorios
habituales para el
sector como Malta

por diferentes operadores y grandes
multinacionales del juego. Sirve de
ejemplo Malta, pues a las entidades
constituidas en este pais les resulta de
aplicacion el tipo general del Impuesto
sobre Actividades de Juego del 20%.

Ademés de las ventajas fiscales que
existen para las empresas que desa-
rrollen su negocio en Ceuta o Melilla,
también destacan aquellas que apli-
can directamente a los empleados de
estas companias que desarrollen su
actividad laboral en estos territorios.
Por ejemplo, a efectos del impuesto
sobre larenta de las personas fisicas,
existe una bonificacién del 60% sobre
las rentas obtenidas por estos emplea-
dos en dichos territorios.

En definitiva, cabe esperar una
reaccion por parte del sector privado
(v de la industria del juego online en
particular) ante la entrada en vigor de
un Acuerdo Internacional que, ante el
previsible bloqueo de Gibraltar como
territorio con una fiscalidad venta-
josa, ofrece como alternativa viable
el desarrollo de negocio dentro del
territorio nacional, en lugares como
Ceuta o Melilla que, teniendo carac-
teristicas similares, generaran creci-
miento y desarrollo econémico en la
zona, aumento de la empleabilidad y,
sobre todo, riqueza interna dentro de
nuestras fronteras.



